Бизнес-план
Предприятие ________________________________________________________________________________________________________________________
Адрес ________________________________________________________________________________________________________________________
Телекс ____________________, факс ______________________, телефон _______________________
Конфиденциально. Просьба вернуть, если Вас не заинтересовал проект.
Кому ________________________________________________________________________________________________________________________
Краткое название проекта (до 20-30 знаков)
________________________________________________________________________________________________________________________
Полное наименование проекта ____________________________________________________________
________________________________________________________________________________________________________________________
Руководитель предприятия ____________________________________________________________

тел. _______________________________
Проект подготовил ___________________________________________
тел. _______________________________
Дата начала реализации проекта "____"____________________ 20__ г.
Продолжительность проекта ______ лет
Период времени от даты, на которую актуальны исходные данные, до начала проекта ______ мес.
Дата составления "____"_____________ 20__ г.
Разделы бизнес-плана
Резюме:
· наименование предприятия, адрес, предмет деятельности;
· предоставляемые услуги;
· потребители услуг/покупатели;
· конкуренция;
· продвижение услуг/товаров;
· объем инвестиций;
· объем оказываемых услуг/продаж товара (выручка от реализации);
· основные характеристики продукта;
· организация труда;
· риски;
· основные показатели плана (интервал и горизонт планирования, денежный поток в текущих ценах, срок окупаемости, капитал риска, рентабельность и др.).
Замысел проекта:
· необходимость в вашем проекте и польза от его реализации.
Описание предприятия:
· краткое описание предприятия;
· организационно-правовая форма деятельности;
· основные технико-экономические показатели;
· информация о недвижимости, оборудовании предприятия (площади помещений).
Характеристика отрасли:
· информация о работе компании (структура ведения бизнеса);
· информация о продукте/услугах;
· конкуренты;
· емкость рынка сбыта;
· тенденции роста (вероятность появления новых потребителей и снижение конкуренции);
· ключевые факторы успеха предприятия (уникальность продукта и способов его реализации).
Исследования и анализ рынка:
· характеристики рынка;
· характеристики потребителей продукции;
· стратегия продвижения продукта на рынок и возможности для его расширения;
· характеристики конкурентов;
· прогнозирование рынка на ближайшие годы.
Экономика предприятия:
· расчетная прибыль и тенденции ее поступления;
· налоги;
· виды затрат;
· пути снижения затрат;
· пути сохранения финансов при увеличении мощностей производства и роста компании.
Маркетинговый план:
· преимущества продукта фирмы по сравнению с конкурентами;
· методы продвижения продукта в массы, презентации потребителю;
· обеспечение интереса потребителя к продукту, удержание и увеличение количества потребителей.
Техническая доработка:
· техническое состояние продукта и его видов;
· улучшение дизайна (внешнего вида, удобства использования);
· финансирование улучшения качества продукции/услуг.
План производства:
· дислокация предприятия;
· требуемые мощности для оборудования;
· необходимые помещения;
· рабочая сила;
· управление запасами, снабжением;
· производимые и закупаемые комплектующие;
· географическое расположение предприятия, удобство поставки закупок;
· информация о поставщиках;
· системы контроля качества, снижения брака.
Управленческая команда:
· схема организационной структуры компании с перечислением ключевых должностей поименно;
· права и обязанности ведущих руководителей компании (включая заработную плату, опыт работы) или совета директоров;
· совмещение функций постоянного и непостоянного персонала;
· условия найма новых сотрудников;
· информация об акционерах.
Начало работы:
· необходимые документы;
· окончание НИОКР;
· опытные образцы;
· договоренность с торговыми представителями;
· торговые заказы;
· соглашение с оптовиками;
· заказ материалов для производства первых партий товара;
· первые заказы;
· поставка товара в пункты реализации;
· первая прибыль;
· сроки реализации до начала производства.
Оценка риска:
· риски нехватки финансовых средств для поддержания производства на начальном этапе;
· риски снижения цен из-за конкурентов;
· возможность изменения отрасли не в пользу вектора работы компании;
· риск невыхода на намеченный объем продаж;
· риск слишком длительной разработки продукта;
· трудности в поставке сырья и комплектующих;
· планы минимизации главных рисков.
Финансовый план:
· расходы на производство;
· себестоимость и стоимость конечного продукта;
· валовая прибыль;
· чистый доход, убытки;
· оценка основных финансовых показателей: чистый доход к продажам, состояние активов и пассивов, рентабельность.
Приложения:
· техническая характеристика продукта;
· результаты исследований, положительно влияющих на реализацию товаров/услуг;
· договоры аренды, найма;
· заключения санэпиднадзора, пожарного надзора, служб надзора по вопросам экологии и безопасности;
· сертификации качества;
· нормативные документы;
· другая важная информация.





